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RESUMEN

La investigacion planteada en esta tesis esta relacionado a mejorar el proceso
de ventas de la Empresa “CREACIONES HIERRO Y ACERO” ubicada en
Duran en el Km.2 Via Duran Tambo, a través de un sistema informatico se
puedo obtener exactamente cual era el proceso de venta que se realizaba,

para poder tener esta informacion se utilizé diversas técnicas e instrumentos.

El trabajo posee resultados en diagramas que brindan informacién de como se
va a utilizar para las ventas. Toda esta informacion sirve como indicador de la
creacion del sistema de un Sitio Web, se utilizd para la construccion de los
diagramas de casos de uso para poder obtener un mejor analisis, la base de
datos se realiz6 con el sistema SQL SERVER 2008.

El informe se plante6 el disefio e implementacién para poder mejorar el
proceso de ventas en la Empresa, con el objetivo de controlar el proceso de
venta, crear una relacion idénea con el cliente, logrando asi el posicionamiento

competitivo en el ambiente laboral y satisfacer las necesidades de sus clientes.

El desarrollo de dicho Proyecto de Tesis tiene dos tipos de investigaciones
como Descriptiva y Aplicadas ya que se llevd acabo con el andlisis a dos
variables (Independientes y Dependientes), y también con el uso de

programas que son aplicados para el desarrollo.

Concluimos que el Sistema del Sitio Web para el proceso de Ventas de la
Empresa “CREACIONES HIERRO Y ACERO” podra brindar informacion
satisfactoriamente para los clientes mejorando asi el proceso de ventas
analizando la problemética actual. El Sistema tiene Como nombre
“‘“CREACIONES HIERRO Y ACERO”
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ABSTRACT
The research proposed in this thesis is related to improving the sales process
of the company "CREACIONES HIERRO Y ACERO" located in Duran in Km.2
via Duran Tambo, through a computer system you can get exactly what was
the process of sale that was made, to be able to have this information used

various techniques and instruments.

The work has results in diagrams that provide information on how it will be used
for sales. All this information serves as an indicator of the creation of the system
of a Website, it was used for the construction of use case diagrams to obtain a
better analysis, the database was made with the SQL SERVER 2008 system.

The report considered the design and implementation to improve the sales
process in the Company, with the aim of controlling the sales process, creating
an ideal relationship with the client, thus achieving competitive positioning in

the work environment and meeting the needs of your customers.

The development of this Thesis Project has two types of research as
Descriptive and Applied since it was carried out with the analysis to two
variables (Independent and Dependent), and also with the use of programs that

are applied for development.

We conclude that the Website System for the Sales Process of the Company
"CREACIONES HIERRO Y ACERO" will be able to provide information
satisfactorily for the clients, thus improving the sales process by analyzing the
current problems. The system has the name "CREACIONES HIERRO Y
ACERO"

Vii



INDICE GENERAL

DEDICATORIA .o e Il
AGRADECIMIENT O ..t 1l
CERTIFICADO DE LA ACEPTACION DEL TUTOR.....uvveee e, \Y
RESUMEN ... e e VI
A B S T R A C T e e, VIl
INDICE DE DIAGRAMAS ... e e X
INDICE DE CUADR S ...t et XI
CAPTTULOD Lo e e e e e e e 12
1. EL PROBLEMA. ..o e e e e 12
1.1. PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA. ... 12
1.1.1 Ubicacion del problema en un contexto. ........ccccoecvvviveeennnnn. 12
1.1.2  Situacion del CoONTlICtO. .o 13
1.1.3  Formulacion Del Problema. ... 14
1.1.4 Delimitacion Del Problema. ..o 14
1.1.5 Objetivos De La Investigacion. .........ccccuueeeeeiieeiniiiiiiiiiieeeenn. 14
1.1.6  JUSHITICACTON. . ooeieeeee e 15
CAPITULO e e e 16
MARCO TEORICO ... ettt et 16
1.2  FUNDAMENTACION TEORICA .....ooooeeeeeeeeeeeeeeeeeeee e 16
2.1.1ANtecedenteS NiStOrICOS. ..t 16
2.1.2 Antecedentes referencCialesS ..o, 18

1.3 FUNDAMENTACION LEGAL ..oooeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeee e, 19
1.4 METODOLOGIA DE DESARROLLO ...coooeeeeeeeeeee et eeeeeeaa e 20
2.3.1 Metodologia de ICONIX. ...ccoeeeiiiiiiieicce e, 20

1.5 BASESTEORICAS ....ooi ittt 23
1.5.1 Lenguaje de programacion. .......cccceeeeeeeeiiiiiiiiiiiie e eee e, 23
1.5.2 Sistemade Base de DatOS. .....cccoveuveieii e 25

1.6  VARIABLES DE INVESTIGACION ...cooooeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeee, 26
1.6.1 Variables Independientes. ........ccccoeviiiiiiiiiiiiiiii e, 26
1.6.2 Variables Dependientes. ......cccccovviiiiiiiiiiiieeeeie e 26

1.7 DEFINICIONES CONCEPTUALES ... .o, 27
CAPITULO I oo e 29
METODOLOGIA ... e, 29
3.1 PRESENTACION DE LA EMPRESA .....cooo oot 29

viii



3.2 DISENO DE LA INVESTIGACION ......coovieieeeeeeeeeeeeeeee e 29

3.2.1 Tipos De INVeStigacCion ........ccuuvuiiiiii e 29
3.3ARQUITECTURADEL SISTEMA ... 30
3.4 METODOLOGIA DE DESARROLLO ....cooiieeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeaeeeee, 30
3.5 TECNICA DE LA INVESTIGACION.....oeeeeeeeeeeeeeeeeeee e, 31

3.5 L Fase Preliminar... ..o 31

3.5.2Diagrama Ishikawa (Causa-Efecto).......cccccccceeiiiiiiiiiiiiiiiceneeee, 32

3.5.3ACtOrES Y ROIES. oo 33

3.5.4 Diagrama De Cas0S De USO. ......cccovvieiiiiiiiiiiiiiiieeee e 34

3.5.5Especificacion de Casos de USOS.......cccccevvvvvvvieiiiiieeeeeeeeeeeeeeeee 38

CAPITULOD LV e e e e 45
4. PROPUEST A ..o e 45
4.1, INTRODUCCION ...ttt 45
Ot I A = o 1 45
4.1.2 Estudio de FactibDilidad ........c.vveeoieeee e 45
4.1.2.1 Factibilidad Operativa............ccceevieiiiiiiiiie e, 45
4.1.2.2 Factibilidad TECNICA ..ccuceneee e 46
4.1.2.3 Factibilidad ECONOMICA .. ceueenieeeeeee e 48

4.2, FASEDEDISENO .....ooiie oot 50

4.2.1 Modelo — Diagrama de ClaSeS ........coovvvuiuiiiiiieeeeeeeeiieee e, 50

4.2.2 Diagrama de Actividades ........ccoooeeeiiiiiiiiiiiiice e 51

4.2.3 Modelo Entidad - RelaCiON ........ooneeeeeee e 52

4.2.3.1 DiccionariodelaBase de DatOS ......coveuveeveeeeeieeeeieeeaaens 53
4.2.3.2. Disefio de Pantallas .......oooovonieeeeeeee e 61
CON CLUSIONES ... 76
RECOMENDACIONES. ... e 77
BIBLIOGRAFIA ..ot e e 78
AN E X O S oo e 80



Diagrama 1:
Diagrama 2:
Diagrama 3:
Diagrama 4:
Diagrama 5:
Diagrama 6:
Diagrama 7:
Diagrama 8:

INDICE DE DIAGRAMAS

Causa - EfeCOS......cccovvviiiiiiiiiii 32
Diagrama de ContextO............ueiieeeeeiiieiiiiiiiieee e 34
Caso de Uso "Cliente” ... 35
Caso de Uso "Empleado”...........cccccvviiiiiiiiiiiiiiiiiiiiieeeee 36
Caso de Uso "Administrador ..........ccccccvvviiiiiiiiiiiiiieiiciieeeeeeee 37
Diagrama de ClasesS.........ocovvviiiiiiieeieeeeice e 50
Diagrama de Actividad ..........ccoooveeiiiiiein 51
Modelo Entidad Relacion..............cccccceeeeeeeeeee, 52



Cuadro
Cuadro
Cuadro
Cuadro
Cuadro
Cuadro
Cuadro
Cuadro
Cuadro
Cuadro
Cuadro
Cuadro
Cuadro
Cuadro
Cuadro
Cuadro
Cuadro
Cuadro
Cuadro
Cuadro
Cuadro
Cuadro
Cuadro
Cuadro
Cuadro

Cuadro

NN NN NNDNRRRR R R R RB R
O U0 DN W NP O © 0N O 00 M W N R O

INDICE DE CUADROS

ACLOTES Y ROIES ...ovveii e 33
Caso de Uso "Consultar Producto” ................eevuevvveiiiviieneiiinnnnnn. 38
Caso de Uso "Elegir y Solicitar Material"...........ccccooeeeveveiiiiinnnnnn. 39
Caso de Uso "Ver Detalle Producto”................uuveeieiiiiiiiiiiinnnnnnns 40
Caso de uso "Registrar Cliente"............cccovvvveiiiiiiiie e, 41
Caso de Uso "Registrar Pedido" ............ccoovvvviiiiiiiiiieeeeeeeeiin, 42
Caso de Uso "Registrar Material"............ccoovvevveviiiineeeeeeeeeiiiinnnnn 43
Caso de Uso "Realizar la Factura.............cccuvveeeeeiiiininiiiiiiinnnnns 44
Factibilidad Técnica Hardware .........ccccccccvvvviiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiieeeee, 46
. Factibilidad Técnica Software ...........cccoeeeeeeeei, 47
: Factibilidad Econdmica - Costo Estimado............cccceeeeeeeennnnee 48
. Factibilidad Econdmica - Costo Real.............cccoeeeeeeeeiieee, 49
: Diccionario "Cliente" ... 53
: Diccionario "Empleado” ... 54
: Diccionario "Materiales" ..........cooiieeeeieiieiiien e 56
: Diccionario "Cabecera_Factura” ...........ccccceeviieiiiiiiviiiiiiieeeeee, 57
: Diccionario "Detalle_Factura”.............ccccccoeeeiiiiieeeeeeecee e, 58
: Diccionario "Cabecera_Pedid0" .............ceeiiiiiiiiiiiiicieeee e 59
: Diccionario "Detalle_Pedido".............coovviiiiiiiieieeeeeeeee e 60
: Disefio de pantallas "Registro Cliente"............ccccoeeeiiiiene. 61
. Disefo de Pantallas "Registro Empleado” ...............ccccoeeeeeen. 63
. Disefo de Pantallas "Registro Materiales" ...............ccccoeeeveennnn. 65
: Disefio de Pantallas "Factura”...........ccccccccceeiieeeeeeeeeeiiee e 66
: Disefio de Pantallas "Pedido"............cccevvviiiiiie e 70
: Plan de CAdigo "Tablas Maestras"...........ccceeeeeeeiiiiveiiiiiiieeeeennn, 75
: Plan de Cddigo "Tablas Transaccionales" ...........cccccccceeeeeenn... 75

xi



CAPITULO |

1. EL PROBLEMA.
1.1. PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA.

1.1.1 Ubicacion del problema en un contexto.

Hoy en dia cuando a uno le recomiendan una empresa, ¢qué es lo primero
gue hace? La busca en Internet. Internet es una herramienta utilizada en todo
el mundo, nos permite acceder a multiples recursos y conocer sobre otras
empresas con facilidad. Muchas estan creciendo exponencialmente gracias a
sus sitios web. Asi que es hora de aprovechar esta herramienta para potenciar

al maximo su empresa.

“El 60% de los problemas empresariales son consecuencia de una mala
comunicacion”. El artifice de esta sentencia no es otro que Peter Drucker, el
tedrico del Management por excelencia. A pesar de haber fallecido hace 6
afos, sus declaraciones resuenan en el &mbito organizacional, y los

especialistas en comunicacion analizan el escenario planteado por el autor.

World Wide Web comenz6 en el afio del 1991. El primer sitio web esta
almacenado por la W3C, fue creado por “Tim Berners-Lee” utilizando un
computador NeXT, y su funcién era informar sobre la nueva y emocionante
World Wide Web. Recientemente, estudios de mercado mencionan que una
de las 7 causas del fracaso de una empresa es la falta de un sitio web. Se

menciona que no tenerlo es perder las oportunidades de un negocio.

¢Esta perdiendo clientes por no disponer de su propia Web? Muchos
empresarios no cuentan con una pagina web ni tampoco conocen los
beneficios que ésta puede proporcionar a su empresa. Las empresas que no

utilizan internet pierden mercado respecto a competidores mas presentes en
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internet. E incluso pueden estar perdiendo grandes oportunidades de negocios

si desaprovechan el gran mercado presente en internet.

1.1.2 Situacion del conflicto.

El constante avance tecnologico nos exige mejorar ciertas actividades que han
sido llevada por vario tiempo de la misma manera como es la venta de
servicios en general de una empresa. Por esta necesidad se ha decidido llevar
a cabo con la creacion del diseio de un sitio Web llamado “Di.Suntaxis.com”,
el cual le permitira principalmente a hombres y mujeres de negocios consultar
y efectuar con las variedades de disefios desde sus computadores a la hora

que desee.

En paises desarrollados, se ha demostrado la intensidad en la aplicacion de
nuevas tecnologias e incorporacion de un Sitio Web, esta relacionado de
manera positiva con el incremento de ventas, la productividad y el mercado de
las empresas. Casi no se toma como importa el tamafio de la empresa, pero

si es importancia el alcanzar a los clientes de manera masiva y sencilla.

Si bien es cierto existen muchas redes sociales en las que puedes anunciar
de forma gratuita o pagada, el tener un Sitio Web eleva el prestigio de la
empresa y permite a los clientes incrementar el nivel de confianza hacia tu
producto o servicio. Que el sitio Web se convierta en un sitio indispensable al
momento de las ventas de Creaciones Joselo para los Guayaquilefios, de
manera que sientan que solo a través del Site “Di.Suntaxis.com”. Es
importante para la empresa tener una pagina web ya que esto generara
ingresos adicionales mediante la publicidad y también alcanzara un mayor
volumen de ventas, conjugando el creciente y renovado avance tecnolégico y
aprovechando las bondades que nos ofrece, podemos ver necesario y
ventajoso estar presentes en un medio de gran acogida publica a nivel general,

como es la Internet.
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Tendrd un gran aporte que otras empresas no tienen y esto dard un
crecimiento significativo a la empresa, en donde generara mas empleos y se
dard a conocer al publico que necesita de nuestros moldes y disefios,
supliendo asi las necesidades de las personas interesadas con la compra del
producto. Se ha desarrollado bajo un esquema innovador con un sistema de
servicio dinamico que le permitir4 realizar la gestion de pedidos sobre dichos

disefios, favoreciendo de esta manera este segmento.

1.1.3 Formulacion Del Problema.
Como afecta la falta del disefio de una pagina web como herramientas de

ventas en la Empresa “Creaciones Hierro y Acero”.

1.1.4 Delimitaciéon Del Problema.

Aspecto: Comercio Electrénico
Campo: Lenguaje de programacion, disefio web.
Area: Andlisis en Sistemas.

Periodo: 2017.

1.1.5 Objetivos De La Investigacion.

Objetivos Generales.

o Disefar una Web como herramienta de ventas, que ayude a proveer el
aumento de las ventas de la empresa Disefios Y Creaciones Hierro y

Acero, ofreciendo un excelente servicio en un tiempo reducido.
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Objetivos Especificos.

o Buscar la satisfacion del cliente con las Creaciones de nuestra
empresa.

o Generar una buena imagen moderna y tecnolégica de la empresa.

o Dar conocer los servicios que la empresa brinda, para saber lo que el

portal tiene que mostrar.

1.1.6 Justificacion.
El presente proyecto del disefio web sera util para todas las personas
interesadas en adquirir de nuestros disefios y creaciones. Esta demas

mencionar que principalmente el beneficio es para empresa “Disefio Joselo”

Teniendo en cuenta la problematica, el proyecto sera creado con el fin de
atraer y consolidar clientes, aumentando asi el volumen de las ventas y ser
reconocidos a nivel Nacional; a través del Disefio de una Web siendo esta la
carta de presentacion de la empresa. Mostrando al cliente que conocemos el
mercado y que tenemos un servicio eficaz y eficiente satisfaciendo las

necesidades.

Este proyecto es de vital importancia ya que sera utilizado para aumentar el
porcentaje de las ventas con los clientes de la empresa.
Y a su vez se dara a conocer las diferentes variedades de disefios y creaciones
en la que la empresa “Creaciones- Hierro y Acero”; se especializa. Cabe
recalcar que también ayudara a llevar de una forma mas adecuada el control
del porcentaje de las ventas de disefios de los clientes de nuestra empresa, el
disefio de este sitio Web tiene como finalidad ser la carta de presentacion de
la Empresa “Creaciones Suntaxis” vendedora en la Internet, expandiendo su
alcance y disponibilidad en un medio electronico de gran acogida como ya se
habia mencionado es la Internet. Solamente ten en cuenta un detalle, sin

Internet no habré futuro para tu negocio.
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“Habra 2 tipos de negocios en el siglo 21. Aquellos que estén en Internet y

aguellos que ya no existan.” (Bill Gates)

“Si una empresa no tiene pagina web, genera desconfianza”. (Juan Merodio).

CAPITULO Il

MARCO TEORICO
1.2 FUNDAMENTACION TEORICA

2.1.1Antecedentes historicos.

Por un lado, emergen nuevos empleos y perfiles profesionales que requieren
el dominio de estas tecnologias(paginas web). Por otro lado, se presenta un
nuevo modelo de busqueda de empleo, el nuevo contexto de la Sociedad de
la Informacion y el desarrollo de las Tecnologias de la Informacién y la
Comunicacion inciden en los @mbitos econémico, politico, social y cultural. La
transformacion del mercado laboral constituye un exponente claro de los

cambios por la denominada economia digital.

Al estudiar la comunicacion, en la publicidad podemos darnos cuenta que tiene
una constante relacion con la sociedad sobre todo con la ciudad, con el
consumidor,etc. El disefio web fue mejorando por distintas generaciones,

principalmente debido a mejoras en la tecnologia, hardware y software.

El primer disefio web (1993- Mosaic), era capaz de mostrar tanto imagenes
como textos, el disefio era lineal y estaba orientada a cientificos. El segundo
disefio mostraba imagenes de fondo, aparece el disefio y uso de botones con
relieve para la navegabilidad. En la tercera generacién, vender productos o
servicios, comunidades, informacion, noticias. Para esta especializacion del
disefio web de acuerdo al objetivo de las paginas se necesita ayudar al usuario
a encontrar la informacion, generando una navegabilidad estructurada e

intuitiva. Y por altimo la cuarta generacion, el disefio web ya esta enfocado
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totalmente a la multimedia, rapidamente su importancia alcanzara las mismas
cotas que la television o el teléfono. Datos recientes estiman que hay alrededor
de 2 mil millones de paginas colgadas y se espera que en los proximos afos
llegue a los 8 mil millones, excediendo el numero de habitantes del planeta.
Sin embargo, solo una fraccion de este numero es visitado habitualmente por
la mayoria de los usuarios (sélo alrededor de 15.000 sitios webs, el 0,4%
del total).

El disefio de una pagina web, estimula nuevas formas de percepcion en la
realidad; la creacion de la disefio de la pagina produce un cambio mental y
esta es utilizada como unos de los métodos de comunicacion mas efectivos.A
partir de estos datos se puede entender la necesidad de concentrar los
esfuerzos para atraer y mantener la atencion de los usuarios. Junto con un
desarrollo efectivo de la estructura web y del contenido, el disefio y el uso del
color son la llave para atraer y ser identificado, formando vinculos en el
subconsciente del usuario y generar esquemas para captar y fidelizar a nuevos

visitantes.

En la actualidad se esta produciendo una profunda transformacion social,
econdémica y politica motivada por el desarrollo de las Tecnologias de la
Informacién y la Comunicacion (TIC). Se estd asistiendo a un proceso de
grandes cambios tecnolégicos que permiten configurar la denominada

Sociedad de la Informacion.

La incorporacion de las TIC en el ambito empresarial puede resultar un
elemento clave para mejorar la competitividad, impulsar el crecimiento
econdémico y lograr una mayor creaciéon de empleo. Por tanto, la competitividad
de nuestro pais y su papel en el orden mundial dependen, en buena medida,
de nuestra presencia en la sociedad de la informacién. Por otro lado al estudiar
una carrera social como la comunicacion y con énfasis en la publicidad, se

tiene un contacto constante con la sociedad, con la ciudad, con elconsumidor;
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en si se tiene contacto con todo lo relacionado a la sociedad, en este caso
orientado a los disefios y creaciones de nuestra empresa para proveer el

porcentaje de ventas con los usuarios.

2.1.2 Antecedentes referenciales

Los primeros sistemas de informacion transaccionales en aparecer se
remontan a los afios cincuenta y sesenta. En los afios sesenta nacieron la
informatica de usuario final y las primeras herramientas de automatizacion de
oficinas, de forma paralela estaban apareciendo diferentes tipos de sistemas
de informacién decisorios, siendo los primeros los sistemas de ayuda a la toma
de decisiones(Collado, 2002).

En la red existen soluciones genéricas, gratuitas y de pago, para el control de
facturacion. NCH Software dispone de INVENTORIA que permite el control de
stock y manejo de inventario para empresas, Express Invoice como software
de facturacion(Software, 24). También es posible encontrar algunas
soluciones con funciones integrales como MONICA, un software que realiza
las facturas, ayuda al control del inventario, y la contabilidad de su
empresa(inc., 2009).

En la revisibn documental, no se encontrd estudios o proyectos relacionados
al disefio de soluciones o aplicaciones para el manejo de facturacion para

empresas que se dedican al trabajo de hierro y aceros.
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1.3 FUNDAMENTACION LEGAL

En el (IEPI) Instituto Ecuatoriano de Propiedad Intelectual, se encuentran los
articulos que por ordenanza de ley deben ser cumplidos, dando paso a que
cada producto o marca registrada tenga la correcta seguridad y respaldo de

informacion.

Referente a lo investigado en la Ley de Propiedad Intelectual, otorga al autor,
creador e inventor los derechos de ser reconocido como duefio y titular de su
creacion y, por consiguiente, ser beneficiario del mismo. Para la cual se tomo
8 articulos que arguméntala investigacion.((IEPI), 2016)LEY DE PROPIEDAD
INTELECTUAL

(Ley No. 2006, 013)

El Estado reconoce, regula y garantiza la propiedad intelectual obtenida de
conformidad con la ley, las decisiones de la Comision de la Comunidad Andina
(CCA) y los Convenios Internacionales Vigentes (CIV) en el Ecuador. El estado
da la debida seguridad en cuanto al reconocimiento y brinda garantia de
propiedad intelectual. (Art N°l,Ley de Propiedad Intelectual).
Se reconocen y garantizan los derechos de los autores y los derechos de los

demas titulares sobre sus obras. (Art. N°4)

El derecho de autor nace y se protege por el hecho de la creacion de la obra,
independientemente de su meérito, destino o modo de expresion. Se protegen
todas las obras, interpretaciones, ejecuciones, producciones o0 emisién
radiofénica en cualquier pais de origen de la obra, la nacionalidad o el domicilio
del autor o titular. Esta proteccion también se reconoce cualquiera que sea el

lugar de publicacion o divulgacion. (Art. N°5)
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Es titular de un programa o el productor, es la persona natural o juridica que
toma la iniciativa y responsabilidad de la realizacion de la obra. Se considerara
titular, a la persona cuyo nombre conste en la obra o sus copias de la forma
adecuada. El productor tendra el derecho principal de realizar, autorizar o
prohibir la realizacién de modificaciones o versiones sucesivas del programa.
Las disposiciones del presente articulo podran ser modificadas mediante

acuerdo entre los autores y el productor. (Art. N°29)

La adquisicion de un ejemplar de un programa que haya circulado licitamente,
autoriza a su propietario a realizar lo siguiente a mencionar: (Art. N°30)Una
copia de la version del programa legible por maquina con fines de seguridad o
resguardo; fijar el programa en la memoria interna del aparato, fijacion
desaparezca o no al apagarlo, con el fin y en la medida para utilizar el
programa; y, salvo prohibicion expresa, adaptar el programa para su exclusivo

uso personal, siempre gque se limite al uso normal previsto en la licencia.

1.4 METODOLOGIA DE DESARROLLO

2.3.1 Metodologia de Iconix.

Es la unificacion de un conjunto de métodos que estan orientacién a objetos,
con el fin de abarcar el ciclo de vida de un sistema. También se lo considera
como un enfoque “minimalista”, por lo que comprende al conjunto minimo para

el desarrollo del sistema.
Caracteristicas principales:
Iconix tiene principalmente 3 caracteristicas fundamentales para su desarrollo:

©a Iterativo e Incremental: En este proceso el modelo de dominio y los
conceptos sobre los casos de uso se encuentran inmersos en varias
interacciones, ya que comprende al ciclo de vida del proyecto, en el que
consiste poder integrar de manera funcional todas las operaciones a

desarrollar.
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©a Trazabilidad: La trazabilidad esta definido por los requisitos del
proyecto, se la define como trazabilidad a la capacidad de conformar

una relacion entre los diferentes artefactos producidos para el proyecto.

Dinamica del UML: La dinamica UML ofrece un dinamismo para poder
hacer uso de algunos diagramas UML, sin requerir de la utilizacién de
todos los diagramas.

Fases de la metodologia Iconix
Revision de los requisitos

Dentro de la revision de los requisitos se analizan todos los aspectos que seran
parte del proyecto, para ello poder construir el diagrama de clase, la cual se
estan representando todas las agrupaciones funcionales estructuradas del

proyecto en desarrollo.
Para ello se consideran 3 herramientas fundamentales:

Modelo de Dominio: En cuanto a este modelo la referencia se basa en

la identificacion de objetos con el mundo real que intervienen dentro del

proyecto.

Modelo de Casos de Uso: En cuanto a este modelo se describen todas
las acciones y el comportamiento que tendra el usuario con el sistema.
Asi mismo estan comprendidos por actores, casos de uso y el sistema.
©a Prototipo de Interfaz de Usuario: En cuanto a este modelo se centra
en la creacion de los modelos operativos que trabajaran para el

funcionamiento del sistema.

Revision del disefio preliminar

En lo que respecta a esta fase el disefio preliminar se obtendra a partir del
caso de uso, el cual estard comprendido por el nombre, la descripcion, la
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precondicién que se debe de cumplir, y la pos condiciébn que de la misma

manera se debe de cumplir al terminar correctamente el disefio.
Realizar Diagrama de Robustez.

El diagrama de robustez es un hibrido entre la union del Diagrama de Clases

y el Diagrama de Actividades. El diagrama de Robustez esta dividido en:

©3 Objetos fronterizos: los objetos fronterizos son usado por los actores

para poder establecer una comunicacion con el sistema.

Objetos entidad: Los objetos de entidad no son mas que objetos del
modelo del dominio.
L2 Objetos de Control: Los objetos de control es la fusion entre la interfaz

y los objetos de entidad.

Diagrama de Clases: Los diagrama de clase describen la
estructuracion del sistema plasmando las clases, los atributos y las

relaciones con ellos.
Revision critica del diseno.

En lo que respecta a esta fase es donde se registran todos los elementos que

pasaran a formar parte del sistema.

va Diagramas de Secuencia: En lo que respecta a este diagrama como
su mismo nombre lo dice muestra la secuencia de los métodos que se
llevaran dentro del sistema. A su vez presenta los cursos alternos que
se pueden tomar en los casos de uso.

©a Implementacion: Se refiere al disefio y desarrollo del proyecto como

tal, es decir la creacion del software.
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1.5 BASES TEORICAS

1.5.1 Lenguaje de programacion.

Visual Basic

Ha sido desarrollado con el objetivo de entregar a los usuarios de
programacion informatica un paquete de utilidades simples y accesibles. Es
por esto que el Visual Basic puede ser usado y facilmente comprendido por

expertos como también por usuarios principiantes.
Caracteristicas.

K Integra el disefio e implementacion de formularios de Windows.

€ Permite usar con facilidad la plataforma de los sistemas Windows, dado
gue tiene acceso practicamente total a la APl de Windows, incluidas
librerias actuales.

2K Es uno de los lenguajes de uso mas extendido, por lo que resulta facil
encontrar informacién, documentacion y fuentes para los proyectos.

€ Si bien permite desarrollar grandes y complejas aplicaciones, también

provee un entorno adecuado para realizar pequefios prototipos rapidos.
Ventajas

2K Posee una curva de aprendizaje muy rapida.

2K Integra el disefio e implementacion de formularios de Windows.

2K Permite usar con facilidad la plataforma de los sistemas Windows, dado
gue tiene acceso practicamente total a la APl de Windows, incluidas
librerias actuales.

2K Es uno de los lenguajes de uso mas extendido, por lo que resulta facil

encontrar informacién, documentacion y fuentes para los proyectos.
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Desventajas

2K Problema de versionado asociado con varias librerias runtime DLL,

conocido como DLL Hell.

2K Soporte pobre para programacién orientada a objetos

2K Incapacidad para crear aplicaciones multihilo, sin tener que recurrir a

llamadas de la API de Windows.

¢ Dependencia de complejas y fragiles entradas de registro COM

2K La capacidad de utilizar controles en un Unico formulario es muy

limitada en comparacion a otras herramientas.

Asp.Net

ASP.NET es un modelo de desarrollo Web unificado que incluye los servicios

necesarios para crear aplicaciones Web empresariales con el codigo minimo.

ASP.NET forma parte de .NET Framework y al codificar las aplicaciones

ASP.NET tiene acceso a las clases en .NET Framework. El cédigo de las

aplicaciones puede escribirse en cualquier lenguaje compatible con el

CommonLanguageRuntime (CLR), entre ellos Microsoft Visual Basic, C#,
JScript .NET y J#.

Caracteristicas.

£ Marco de trabajo de pagina y controles
& Compilador de ASP.NET
% |nfraestructura de seguridad
& Entorno de host extensible y administracién del ciclo de vida de las
aplicaciones
% Entorno de disefiador extensible.
Ventajas
& Su Costos es muy poco predecibles por lo que hay actualizaciones

paulatinamente
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% La experiencia de trabajar con ASP es de manera especial

% Es mucho mas rapido de implementar a comparacién con otros
Los niveles de ensefianzas y el desempefio son totalmente
garantizados

% Las actualizaciones del software lo hacen de manera automaticas

% Carece de falta de los recursos internos.

Desventajas

& Muchos hostings y alojamientos web no lo soportan por su alto coste.
ASP.NET necesita tener instalado 1IS con el Framework .Net.
& El consumo de recursos de ASP.NET es importante por lo que se

requieren servidores de mayor capacidad.

1.5.2 Sistema de Base de Datos.
SQL SERVER 2008

El gestor de base de datos, SQL Server 2008 es un sistema relacional de
Microsoft, completamente disefiado para el entorno empresarial. SQL Server
2008 se ejecuta en T-SQL (Transact -SQL), un conjunto de extensiones de
programacion de Sybase y Microsoft que afiaden varias caracteristicas a SQL
estandar, incluyendo control de transacciones, excepcion y manejo de errores,

procesamiento fila, asi como variables declaradas.
Caracteristicas

v' Tiene soporte para los procesos transacciones.

v' Como una de las principales caracteristica es la de poder
soporta procedimientos almacenados.

v Tiene Incluido un entorno grafico administrativo, que permite el uso
de DDL y DML.
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v

Ademas se pueden administrar informacion de otros servidores de

gestores de base de datos.

Ventajas

\

Es un sistema de gestion de base de datos.

Es muy util para poder manejar y obtener datos dentro de la red.

Tiene la posibilidad de poder olvidarse de los ficheros que forman la
base de datos.

El gestor de base de datos tiene la posibilidad de administrar permisos
para todo. También permite que alguien conecte su SQLO al nuestro,
pero sin embargo podemos decirle que no puede ver esta base de

datos, pero otro si.

Desventajas

v

v

v

Utiliza mucho la memoria RAM para las instalaciones y utilizacion de
software.

Tiene las restricciones muy establecidas por lo que se prohiben hacer
uso de muchas.

En cuanto a costo y calidad estd muy debajo si lo comparamos con
Oracle.

1.6 VARIABLES DE INVESTIGACION

16.1

1.6.2

Variables Independientes.
Nos encontramos con el bajo volumen en las ventas en nuestra
empresa “Creaciones Suntaxis Hierro y Acero” por la carencia de

informacion, publicidad, comunicacion y actualizaciones tecnoldgicas.

Variables Dependientes.
Efectuar por medio de un Sitio Web para la empresa “Creaciones
Suntaxis — Hierro y Acero” para proveer el aumento del volumen de las

ventas.
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e Darnos a conocer en el mercado de la Internet.
e Ofrecer un buen servicio.
e Que nuestros clientes antiguos se sientan en confianza observando de

las variedades de nuestro producto.

1.7 DEFINICIONES CONCEPTUALES

Sistema

(Significados, s.f.). El sistema es considerado como al conjunto de elementos
que se relacionan entre si haciendo que funcionen como un todo. Un sistema
no es mas que la agrupacién de normas que interactian entre si de manera

ordenada y organizada
Sistema Informatico

Definido al Sistema informatico como: Tratamiento de Informacion automatica
o tareas que se elaboran mediante un conjunto de elementos relacionados
entre si. Un sistema de informacion permite guardar gran cantidad de
elementos de una manera rapida y de facil acceso.

Venta

(Mateo, 2005). Define a la venta como un acto econémico en el que un
producto cambia de propietario mediante una contraprestacién econdémica.
Venta es el nombre que se usa para adquirir un bien o servicio intercambiando
ya sea con dinero o con algun bien que cuenta con un precio determinado, en
la antigliedad se cancelaban las deudas mediante un mecanismo denominado

trueque.
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Sistema de ventas

Un sistema de ventas, es un sistema que permite efectuar operaciones o
registros de ventas de productos generando informes, seguimientos y cierre

de ventas.
Lenguaje

(definicion.de, s.f.). Se define como lenguaje a la capacidad, manera o forma

de expresar sentimientos o pensamientos a través de la palabra o escritura.
Lenguaje de programacién

Un lenguaje es la comunicacion entre un humano y maquina utilizando como

escritura codigo fuente.
Visual Basic

Es un lenguaje de programacion informatica de facil comprension con una
plataforma amigable para los usuarios, siendo adaptable a los demas

lenguajes.
Microsoft SQL

Es un sistema de gestién de base de datos utilizados frecuentemente por las
empresas, ya que cuenta con caracteristicas como: manejo de errores, permite

declarar variables y tener un mayor control en sus transacciones.
Visual Studio

Es una herramienta que permite al usuario trabajar de una manera amigable

aplicaciones o sitios web 2.0 es decir sitios interactivos.
Sistema informatico

Un sistema informatico es una aplicacibn que tiene interrelacionado
herramientas informaticas tales como: software, hardware y el personal

especializado en conocimientos informaticos.
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CAPITULO Il

METODOLOGIA

3.1 PRESENTACION DE LA EMPRESA
Para el presente proyecto de investigacion se tomo la elaboracién de un disefio
metodoldgico de investigacion adecuado de acuerdo al caracter técnico que

represente este proyecto.

3.2 DISENO DE LA INVESTIGACION
Las técnicas usadas para la recoleccion de informacion fueron las entrevistas
y respectivas encuestas. También se realizd una busqueda bibliografica para
relacionar la informacién al marco teérico dandole un enfoque cuantitativo y

cualitativo.
3.2.1 Tipos De Investigacion

Descriptiva:

El principal objetivo de la investigacion es buscar la satisfaccion del cliente con
las Creaciones de nuestra empresa usando el disefio de una web como posible
herramienta para aumentar el volumen de ventas creando un ambiente eficaz

y eficiente en un tiempo determinado.

Explicativa:

El proceso de ventas de los trabajadores se veria afectado al no contar con
una herramienta empresarial para ellos que ayude a simplificar los procesos
de venta. Por ello como proyecto de titulacién se disefiara una pagina web
para las ventas de nuestra empresa y el uso sera didactico tanto para el
usuario como para los trabajadores.

Tenemos como expectativa abarcar todo el mercado de nuestro territorio, para
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asi brindarles un mejor servicio a todos los usuarios. Poder publicar cada una
de las creaciones y disefos unicos “JOSELO” con nuestro Sitio Web para que

sea de usos diarios y asi de esta manera formar parte de su vida cotidiana.

Correlacional:

Se puede crear una buena comunicacion entre el cliente y el empleado
logrando asi un ambiente confortable para poder llevar a cabo los objetivos

mencionados.

3.3 ARQUITECTURA DEL SISTEMA
La arquitectura del Sistema Web estara disefiado e implementado bajo una
arquitectura de 3 capas.
Cuales las partes de esta arquitectura son las siguientes:
e Capa de Conexion
e Capade Negocioy

e Formularios web

La tecnologia VISUAL STUDIO y SQL SERVER 2008 seran empleadas para
el desarrollo del Sistema Web.

3.4 METODOLOGIA DE DESARROLLO
El siguiente andlisis realizado sobre la metodologia ICONIX, se determiné que

es la mas adecuada para el desarrollo del proyecto.
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3.5 TECNICA DE LA INVESTIGACION

3.5.1 Fase Preliminar

La fase preliminar es el proceso que toma un proyecto como un clico de vida,

la cual se logré adquirir esta informacién en base a la metodologia Iconix, por

la cual implementara en el desarrollo de las actividades con ayuda de 4 etapas

fundamentales:

o

o

o

o

Andlisis de requisitos
Analisis y disefio preliminar
Disefio

Implementacion

Esta fase tiene como actividad la de llevar a cabo en un orden establecido, ya

que se pueden vincular al proceso de desarrollo del proyecto. Mas sin

embargo, si se opta por seguir la metodologia ICONIX, la cual tiene un

conjunto de métodos arraigado a los métodos orientados a objetos con la

finalidad de abarcar todo el proceso de vida del proyecto.
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3.5.2Diagrama Ishikawa (Causa-Efecto)

Diagrama 1: Causa - Efectos

Promover la comunicacién con los

clientes.

Falta de publicidad de la empresa.

Dejaria de obtener nuevos clientes.

El producto de la empresa pierde

creabilidad.

Falta de conocimientos sobre la

tecnologia

Fuente: Investigacion Directa

Mejorar el servicio con los clientes.

La empresa estara ausente en el

mercado.

Baja el volumen de las ventas.

Mala imagen de la empresa frente a

los clientes.

El mal uso de la informacion
detallada sobre los productos de la

empresa.

Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.
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3.5.3Actores y Roles.

Cuadro 1: Actores y Roles

Cliente Consultar el Producto
Ver detalle Producto
Elige y Solicita Producto

Realizar el Pago

Vendedor Registrar Pedido
Revisar Material
Realizar la Factura

Llenar Formulario

Administrador Ingresar Producto Nuevo
Ingresar ID del Producto
Responder y Enviar
Eliminar Producto

Realizar la Venta

Fuente: Investigacion Directa

Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.
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3.5.4 Diagrama De Casos De Uso.
Diagrama 2: Diagrama de Contexto

) e
Consultar Products
- onstiarrroduste
Cliente — l, O

—_ —_ T
’ Eligir y Solicitar Producto Alta y baja de )
\'“———______ Materiales )

— —_— Administrador

— T
C_—Ver detalle producto 2 -
—_—— Registar Nuevos
Materiales
— -
ealizar pago —
_ pago ) — —

rd Actualizar Precio de )
\1 Materiales /

—_ —_— —

¢ Realizar Pedido )
X ealizar Hedido
\\-\.\_\_\_\_\_ ) _'_'_'_'_'_,/

3 ]

Empleado e ———

Reglslar Factu rj_,..-/)
‘ | E f"-ﬁ_—;e;stral Datos dem

Revisar Materlale_s_>

—

Fuente: Investigacion Directa

Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.
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Diagrama 3: Caso de Uso "Cliente"

Cliente

Consultar Producto

@ Solicitar Pr@
@detalle prodD

Fuente: Investigacion Directa

Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.




Diagrama 4: Caso de Uso "Empleado”

@Iizar PedD
/

Empleado
Registar Factura

@stmr Datos del CI@
= Revisar Materiales

Fuente: Investigacion Directa

Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.
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Diagrama 5: Caso de Uso "Administrador"

Alta y baja de
Materiales

Administrador

Registar Nuevos
Materiales

V

Actualizar Precio de
Materiales

Fuente: Investigacion Directa

Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.
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3.5.5Especificacion de Casos de Usos

Cuadro 2: Caso de Uso "Consultar Producto"

Caso de Uso: Consultar Producto

Actor: Cliente

gue va a solicitar

Descripcion: Este caso de uso permite al Cliente consultar el material

Flujo Normal

Accion del Actor

Respuesta del Sistema

1. Ingresa a la pagina de la

empresa.

2. El cliente escoge algunas de las
opciones del menu de la pagina.

3. El cliente consulta un producto.

4. Termina caso de uso

Flujo Alterno

6. Sin elegir el registro de la consulta de productos.

Post Condicion: No se muestra resultados de la

consulta.

Fuente: Investigacion Directa

Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.
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Cuadro 3: Caso de Uso "Elegir y Solicitar Material"

Caso de Uso: Elegir y Solicitar Material
Actor: Cliente
Descripcion: El encargado solicitar un material.
Flujo Normal
Accion del Actor Respuesta del Sistema

1. El cliente escoge el nombre del
producto y manda a solicitarlo.

2. El sistema consulta el producto entre
los registro y muestra la informacion

inmediata.

3.Se muestra por pantalla un

formulario con los datos del material

4. Se da paso a realizar el pedido

5.Termina caso de uso

Flujo Alterno

6.De requerir otros materiales se procedera a realizar los pasos ya realizado

Post Condicion: No existe

Fuente: Investigacion Directa

Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.
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Cuadro 4: Caso de Uso "Ver Detalle Producto”

Caso de Uso: | Ver Detalle Producto
Actor: Cliente
Descripcion: El cliente observa las existencias de productos.
Flujo Normal
Accion del Actor Respuesta del Sistema

1.Se puede observar la cantidad del

producto escogido previamente.

2.El cliente puede consultar el
precio detalladodel producto

escogido.

3.Se muestra por pantalla lo

solicitado del producto por pantalla.

4. Se presenta el o los productos
solicitados para confirmacion dentro

de un formulario.

5.Termina caso de uso

Flujo Alterno

6. Ausencia del detalle del producto solicitado.

Post Condicion: Se muestra un mensaje de alerta.

Fuente: Investigacion Directa

Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.
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Cuadro 5: Caso de uso "Registrar Cliente"

Caso de Uso: Registrar Cliente

Actor: Empleado

Descripcion:

El empleado crea un usuario para el cliente.

Flujo Normal

Accioén del Actor

Respuesta del Sistema

1. Se solicita la informacion del

respectivo cliente.

2. El programa nos muestra una
ventana de didlogo pidiendo ingresar
los datos del cliente.

3. El empleado ingresa los datos

solicitados.

4. Se logra registrar el cliente

satisfactoriamente.

5.Termina caso de uso

Flujo Alterno

6. Campos solicitados vacios.

Post Condicion:

Se muestra un mensaje de error.

Fuente: Investigacion Directa

Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.
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Cuadro 6: Caso de Uso "Registrar Pedido”

Caso de Uso: Registrar Pedido
Actor: Empleado
Descripcion: El empleado registra el pedido que el cliente desea
Flujo Normal
Accion del Actor Respuesta del Sistema

1.El empleado busca los datos por

el codigo del cliente

2. El sistema muestra los datos del

cliente

3. El empleado escoge los materiales

a utilizar para la obra del cliente

4. El sistema hace el calculo de los

totales a pagar de la obra

5.Termina caso de uso

Flujo Alterno

6.Una vez hecho el pedido y aceptado por el cliente se pasara a facturar

Post Condicién: De no requerir el pedido se podra

anularlo

Fuente: Investigacion Directa

Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.
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Cuadro 7: Caso de Uso "Registrar Material"

Caso de Uso: | Registrar Material
Actor: Empleado
Descripcion: El empleado se encarga de actualizar el stock de los
materiales.
Flujo Normal
Accion del Actor Respuesta del Sistema

1.Reqgistra los datos importante de

los materiales

2. Se valida la informacion de los

materiales

3. Procede a guardar la informacion

de los materiales

4. El sistema muestra un mensaje

exitoso

5.Termina caso de uso

Flujo Alterno

6.De ya existir el cédigo se procede a crear un nuevo codigo para dicho

material

Post Condicion: No existe

Fuente: Investigacion Directa

Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.
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Cuadro 8: Caso de Uso "Realizar la Factura"

Caso de Uso: Realizar la Factura

Actor: Empleado

Descripcion: El empleado extiende las facturas segun cual haya sido
la busqueda.

Flujo Normal

Accién del Actor

Respuesta del Sistema

1. Tener el registro adecuado de las

ventas realizadas.

2.0btener el resultado de las ventas
realizadas

3. Se valida la existencia del cliente y

se crea el cliente.

4. Se procede a realizar la factura

para el cliente

5.Termina caso de uso

Flujo Alterno

6. Ausencia del registro de las facturas.

Post Condicion:

Se muestra un mensaje de alerta.

Fuente: Investigacion Directa

Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.
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CAPITULO IV

4. PROPUESTA

4.1. INTRODUCCION

4.1.1 Tema
Disefio E Implementacion De Una Web Como Herramienta De Ventas, Que
Ayude A Proveer El Aumento De Las Ventas De La Empresa “Creaciones

Hierro y Acero”

4.1.2 Estudio de Factibilidad

Para el posterior desarrollo del proyecto se analizaran la disponibilidad que
tiene los recursos para poder cumplir con los objetivos necesarios propuestos
por la empresa.

Los estudios de factibilidad a tratar son los siguientes:

e La factibilidad Operativa
e La factibilidad Técnica

e La factibilidad Econémica

4.1.2.1 Factibilidad Operativa

La empresa se encuentra con la necesidad del incremento de ventas y la
actualizacion de datos con nuevos clientes o usuarios. Por ello se ha procedido
a la creacion de este Sitio Web que tendrd como beneficio crear una relacion
fundamental e importante entre el cliente y el empleado, ademas de dar una

respuesta rapida minimizando el tiempo dentro del mercado de ventas.
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4.1.2.2 Factibilidad Técnica

Se trata de un sistema web, de suma importancia para la empresa cuya
necesidad es aumentar el volumen de las ventas. Para el desarrollo y
cumplimiento del mismo mostraremos una mejor explicacion mostrando las

siguientes tablas detallando las caracteristicas del sistema a aplicar.

Cuadro 9: Factibilidad Técnica Hardware

Servidor 1 Servidor HPE ProLiant ML110 Genl10
Procesador escalable Intel® Xeon® de
la serie 5100; procesador escalable
Intel® Xeon® de la serie 4100;
procesador escalable Intel® Xeon® de
la serie 3100
Memoria, maxima 192 GB
HPE Smart Array S100i SR Gen10 SW
RAID
Nucleo de procesador 14, 8,6 0 4

Recursos Humanos

(Expertos en el areade 3 Analistas

desarrollo) Disefios de Base de Datos
Programador
Disefiador

Fuente: Investigacion Directa

Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.
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Cuadro 10: Factibilidad Técnica Software

Sistema Operativo Windows 8 de 64 bits

Base de Datos SQL Server

WebServer HTTP

Conector de Base de Datos Conector de aprovisionamiento

Lenguaje de Programacion ASP.NET Visual Basic

Dominio Publicacién del sistema web y su servicio de

almacenamiento

Internet Comunicacion a internet con datos.

Fuente: Investigacion Directa

Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.
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4.1.2.3 Factibilidad Econdémica

Para detallar los costos y beneficios del proyecto, se utilizara la factibilidad
econdémica, como medio de muestreo de los costos y las inversiones actuales
que conllevan el desarrollo del proyecto. A su vez estaran involucrados
aquellos gastos en que se tendra que subsidiar, a continuacién, se detalla la
correspondiente factibilidad econémica.

Cuadro 11: Factibilidad Econdmica - Costo Estimado

HARDWARE

Servidor 1 $ 3.300 $ 3.300
Disco duro extraible 2 $ 100 $ 200
Total de Hardware $ 3.500
SOFTWARE

Visual Studio 1 $ 45.000 $ 45.000
SQL SERVER 2008 1 $3,750 $3,750
Servicio Internet 1 $180 $180
Total de Software $48,930
DESARROLLADOR

Tiempo de analista 1 $1.700 $1.700
Costo de estudio 1 $ 500 $ 500
Costo de desarrollo 1 $ 700 $ 700
Total de Desarrollo $2,900
TOTAL GENERAL $55,330

Fuente: Investigacion Directa

Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.
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Cuadro 12: Factibilidad Econémica - Costo Real

Descripcion

Cantidad

Precio
Unitario

Costo Total

HARDWARE
Servidor
Disco duro extraible

Total de Hardware

SOFTWARE

Visual Basic

SQL SERVER 2008
Servicio Internet

Total de Software

DESARROLLADOR
Tiempo de analista
Costo de estudio
Costo de desarrollo

Total de Desarrollo

TOTAL GENERAL

Fuente: Investigacion Directa

$ 3.300
$ 100

$ 45.000
$3,750
$180

$ 1.700
$ 500
$ 700

Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.
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4.2.

FASE DE DISENO

4.2.1 Modelo — Diagrama de Clases

Diagrama 6:

Diagrama de Clases

Detalle Factura

+Cadigo
+Mombre Producto

= . .
+0escripoion

+Cantidad
+Precio Producto
+3ubTotal

+lvz

+Total Pagar

?1

Cetalle Pedido

+Cadigo Materia
+MNombre Materia
+Descripoiin
+Cantidad
+Precio Producto
+SubTotal

+lva

+Total Pagar

Cabecera Factura

+Mo.Pedido

+Mo. Factura
+Fecha

+d. Empleado
+Mombre Empleado
+ld. Cliente
+Mombre Cliente
+Cedula
+Teléfono
+Teléfono
+Direccian
+Emai

Materiales

+ld Matera
_# | +Mombre Material

+Descripcien
+Precio Unitario
+5tock

+Estado

Cabecera Pedido

Cliznte

+id Cliente
+MNombre Cliente

tji_- +Apellide

=

+Mo. Pedido
+Facha Pedido

+Id. Emipleado
+NombreEmpleado
+1d. Cliente
+Mombre Cliente
+Cedula

+Teléfono
+Direcsion

+Email

Personas

Empleado

+id Empleado
+Mombre Empleado
+Cargo Empleado

I
1.0

+Cedula
+D0ireccion
+Telefono
+Email
+Estado

Fuente: Investigacion Directa

Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.
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4.2.2 Diagrama de Actividades

Diagrama 7: Diagrama de Actividad

COMPRADOR

VENMDEDOR

«Compradors
Solicitar

1

wWendaedaors
Receptar

Producto

|

Solicitud

N

|

Verificar Nuevo

|

Ingresar Pedido |

cliente
=l \[/ - Registrar
O MO | Clients

]

I

I( Verificar Datos del

Comfirmar
Precio -J-\

Entregar

Solicitar
Entrega

Despachar

Pedido

L

Emitir
Factura

W

Fuente: Investigacion Directa

Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia
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4.2.3 Modelo Entidad - Relacion

Diagrama 8: Modelo Entidad Relacion

CABECERA_PEDIDOS
2 NumPedido
FechPedido
IdEmpl
NombreEmpl
IdCliente
NombreCliente
CedCliente
DirCliente
TelefCliente

EmailCliente

8

CLIENTE

@ IdCliente
NombCliente
ApeCliente
CedCliente
TelefCliente
DirCliente
EmailCliente

EstCliente

CABECERA_FACTURA

¢ NumFactura
NumPedido
FechFactura
IdEmpl
NombreEmpl
IdCliente
NombreCliente
CedCliente
DirCliente
TelefCliente

EmailCliente

EMPLEADO

¥ IdEmpleado

NombEmpleado
ApeEmpleado
CedEmpleado
TelefEmpleado
DirEmpleado
EmailEmpleado
EstEmpleado

CargoEmpleado

8

DETALLE_FACTURA
2 IdLineas

NumFactura
IdProducto
NombreProducto
DescripcionProducto
CantidadProducto
PrecioProducto

TotalPrecio

MATERIALES
¢ IdMaterial
NombMaterial
DescMaterial
PrecioUMaterial
StckMaterial
EstMaterial

DETALLE_PEDIDO
% NumlLinea

NumPedido
IdProducto
NombreProducto
DescripcionProducto
CantidadProducto
PrecioProducto

TotalPrecio

Fuente: Investigacion Directa

Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.
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4.2.3.1 Diccionario de la Base de Datos

Cuadro 13: Diccionario "Cliente"

nsiut syperor Diccionario Pagina 1 de 1
ith) e de )
de Tecnologia Fecha de Elaboracion:
Datos
Integrante: Proyecto | Disefio E Implementacion De Una Web Como Herramienta
Tenempaguay De Ventas, Que Ayude A Proveer El Aumento De Las Ventas
Moncayo Katherine De La Empresa “Creaciones Hierro y Acero”
Lucia
Tabla: Cliente Descripcion: Contiene el codigo para el Registro de Cliente
Descripcién del Registro
N° Nombre del Definicién Tipo Sec. Formato Long Null
Campo
1 | IdCliente CaodigoCliente PK M VARCHAR 06 NO
2 | NombCliente Nombre del usuario. E A VARCHAR 255 NO
3 | ApeCliente Apellido del usuario E A VARCHAR 255 NO
4 | CedCliente Numero de cédula E A VARCHAR 10 NO
5 | TelefCliente Namero de Teléfono E A VARCHAR 10 NO
6 | DirCliente Direccion de E A VARCHAR 255 NO
domicilio
7 | EmailCliente Direccion de correo E A VARCHAR 255 NO
del Usuario
8 | EstCliente Estado activo - E A VARCHAR 255 NO
inactivo
OBSERVACION:
Tipo Secuencia Formato Numérico Formato carécter Formato Fecha
PK Clave Primaria A Automatica | Integer C Char D Date
FK Clave Foranea M Manual S Small Integer VC Varchar DT Date Time
E Elemento de dato DC Decimal
M Money

Fuente: Investigacion Directa

Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.
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Cuadro 14: Diccionario "Empleado"

Instituto Syperior Diccionario Pagina 1 de 1
ith)kgass e .

_deTecnologia Datos Fecha de Elaboracion:
Integrante: Proyecto | Disefio E Implementacion De Una Web Como
Tenempaguay Herramienta De Ventas, Que Ayude A Proveer El
Moncayo Katherine Aumento De Las Ventas De La Empresa “Creaciones
Lucia Hierro y Acero”

Tabla:Empleado Descripcién: Contiene el cédigo para el registro del Empleado

Descripcién del Registro

N° Nombre del Definicién Tipo Sec. Formato Long Null

Campo

1 | IdEmpleado Cddigo de PK M VARCHAR 06 NO
Empleado

2 | NombEmplead | Nombre del E A VARCHAR | 255 NO

o] Empleado.

3 | ApeEmpleado | Apellido del E A VARCHAR | 255 NO
Empleado.

4 | CedEmpleado | Cedula del E A VARCHAR 10 NO
Empleado

5 | TelefEmpleado | Teléfono del E A VARCHAR 10 NO
Empleado

6 | DirEmpleado Direccion del E A VARCHAR | 255 NO
Empleado

7 | EmailEmplead | Email del E A VARCHAR | 255 NO

o] Empleado

8 | EstEmpleado | Estado E A VARCHAR | 255 NO
Activo -
Inactivo
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9 | CargoEmplead | Cargo del E A VARCHAR | 255 NO
o} Empleado
OBSERVACION:
Tipo Secuencia Formato Formato Formato
Numérico caréacter Fecha
PK Clave Primaria A Automética | Integer C Char D Date
FK Clave Foranea M Manual S Small VC Varchar DT Date
E Elemento de dato Integer Time
DC Decimal
M Money

Fuente: Investigacion Directa.

Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia
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Cuadro 15: Diccionario "Materiales"

Instituto Superlor

Tecno ogico
| Bolivariano
deTecnologla

Diccionario
de

Datos

Pagina 1 de 1

Fecha de Elaboracion:

Integ rante:
Tenempaguay Moncayo
Katherine Lucia

Proyecto

Disefio E Implementacion De Una Web Como Herramienta
De Ventas, Que Ayude A Proveer El Aumento De Las

Ventas De La Empresa “Creaciones Hierro y Acero”

Tabla: Materiales

Descripcidn: Contiene la informacién de los Materiales.

Descripcién del Registro

N° | Nombre del Campo Definicion Tipo Sec. Formato Long Null
1 IdMaterial Cddigo de PK M VARCHAR 06 NO
Materiales
2 NombMaterial Nombre del E A VARCHAR 255 NO
Material.
3 DescMaterial Descripcién E A VARCHAR 255 NO
del Material
4 PrecioUMaterial Precio E A DECIMAL NO
Unitario del
Material
5 | StckMaterial Stock del E M VARCHAR 255 NO
Material
6 | EstMaterial Estado del E A VARCHAR 255 NO
Material
OBSERVACION:
Tipo Secuencia Formato Formato Formato
Numeérico caréacter Fecha
PK Clave Primaria A Automatica | Integer C Char D Date
FK Clave Foranea M Manual S Small Integer | VC Varchar DT Date Time
E Elemento de dato DC Decimal
M Money

Fuente: Investigacion Directa

Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.
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Cuadro 16: Diccionario "Cabecera_Factura"

nsituto Supaior Diccionario Pagina 1 de 1
I )Eecno dgico q
%'é’ﬁﬂ"g-!"‘" € Fecha de Elaboracién:
Datos

Integrante: Proyecto | Disefio E Implementacion De Una Web Como
Tenempaguay Herramienta De Ventas, Que Ayude A Proveer EI
Moncayo Katherine Aumento De Las Ventas De La Empresa “Creaciones
Lucia Hierro y Acero”

Tabla:CABECERA_FA

Descripcidn: Contiene el detalle del Pedido.

CTURA

Descripcion del Registro

Ne Nombre del Definicién Tipo | Sec. Formato Lon Null
Campo g
1 | NumFactura Namero de la Factura. PK M VARCHAR 06 NO
2 | NumPedido Numero del Pedido. FK M VARCHAR 06 NO
3 | FechFactura Fecha de la Factura. E A DATE TIME 10 NO
4 | IdEmpl Caddigo del Empleado. FK M VARCHAR 06 NO
5 | NombreEmpl Nombre del Empleado. E A VARCHAR 255 NO
6 | IdCliente Cadigo del Cliente. FK M VARCHAR 06 NO
7 | NombreCliente | Nombre del Cliente. E A VARCHAR 255 NO
8 | CedCliente Cédula del Cliente. E A VARCHAR 10 NO
9 | DirCliente Direccion del Cliente. E A VARCHAR 255 NO
10 | TelefCliente Teléfono del Cliente. E A VARCHAR 10 NO
11 | EmailCliente Email del Cliente. E A VARCHAR 255 NO
OBSERVACION:
Tipo Secuencia Formato Numérico Formato caracter Formato
Fecha
PK Clave Primaria A Automatica | Integer C Char D Date
FK Clave Foranea M Manual S Small Integer VC Varchar DT Date
E Elemento de dato DC Decimal Time
M Money

Fuente: Investigacion Directa
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Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.

Cuadro 17: Diccionario "Detalle_Factura”

Diccionario Pagina 1ldel
Instituto Superlor
| b Tecnoldégico de
B°e'T‘e’c?£!,§.!‘° Fecha de Elaboracion:
e Resistro SENESCYT N.- 2357 Datos
Integrante: Proyecto | Disefio E Implementacion De Una Web Como
Tenempaguay Moncayo Herramienta De Ventas, Que Ayude A Proveer El
Katherine Lucia Aumento De Las Ventas De La Empresa “Creaciones
Hierro y Acero”
Tabla: Descripcién: Contiene el detalle del Pedido.

DETALLE_FACTURA

Descripcion del Registro

N° | Nombre del Campo | Definicion | Tipo | Sec Formato Long Null

1 IdLineas Cddigo de E A INTEGER NO
Lineas. IDENTITY

2 NumPFactura Numero de la PK M VARCHAR 10 NO
Factura. FK

3 IdProducto Cadigo de la E M VARCHAR 10 NO
Factura.

4 | NombreProducto Nombre del E A VARCHAR 255 NO
Producto.

5 DescripcionProducto Descripcién E A VARCHAR 255 NO
del Producto.

6 | CantidadProducto Cantidad del E A INTEGER NO
Producto.

7 PrecioProducto Precio del E A DECIMAL NO
Producto.

OBSERVACION:
Tipo Secuencia Formato Numérico Formato carécter | Formato Fecha

PK Clave Primaria
FK Clave Foranea

E Elemento de dato

A Automatica

M Manual

| Integer

S Small Integer
DC Decimal

M Money

C Char
VC Varchar

D Date
DT Date Time

Fuente: Investigacion Directa
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Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.

Cuadro 18: Diccionario "Cabecera Pedido"

Instituto Supenor

Diccionario
de

Paginaldel

b Tecno ogico
| Bo ivariano

eTecnoIogla
SENESCYT N.- 2397

Datos

Fecha de Elaboracion:

Integrante:
Tenempaguay
Moncayo Katherine

Lucia

Proyecto

Empresa “Creaciones Hierro y Acero”

Disefio E Implementacién De Una Web Como Herramienta De

Ventas, Que Ayude A Proveer El Aumento De Las Ventas De La

Tabla:CABECERA_PEDIDO

Descripcion: Contiene el registro del pedido

Descripcion del Registro

N° Nombre del Definicidn Tipo Sec. Formato Lon Null
Campo g
1 | NumPedido Numero del Pedido. PK A VARCHAR | 06 NO
2 | FechPedido Fecha del Pedido. A DATE TIME NO
3 | IdEmpl Cddigo del Empleado. M VARCHAR 06 NO
4 | NombreEmpl Nombre del Empleado. A VARCHAR | 255 NO
5 | IdCliente Cadigo del Cliente. FK M VARCHAR 06 NO
6 | NombreCliente | Nombre del Cliente. FK A VARCHAR | 255 NO
7 | CedCliente Cédula del Cliente. E M VARCHAR | 10 NO
8 | DirCliente Direccion del Cliente. E M VARCHAR | 255 NO
9 | TelefCliente Teléfono del Cliente. E M VARCHAR 10 NO
10 | EmailCliente Email del Cliente. E A VARCHAR | 255 NO
OBSERVACION:
Tipo Secuencia Formato Numérico Formato caréacter Formato
Fecha
PK Clave Primaria A Automatica | Integer C Char D Date
FK Clave Foranea M Manual S Small Integer VC Varchar DT Date
E Elemento de dato DC Decimal Time
M Money

Fuente: Investigacion Directa

Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.
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Cuadro

19: Diccionario "Detalle_Pedido"

Diccionario Pagina 1 de 1
Instituto Superior
r !))Tecnologlco de
Boe#&?.ﬂl?.!‘o Fecha de Elaboracion:
A Datos
Integrante: Proyecto Disefio E Implementacion De Una Web Como
Tenempaguay Moncayo Herramienta De Ventas, Que Ayude A Proveer El

Katherine Lucia

Hierro y Acero”

Aumento De Las Ventas De La Empresa “Creaciones

Tabla:DETALLE_
PEDIDO

Descripcién: Contiene el detalle del Pedido.

Descripcion del Registro

Ne Nombre del Campo Definicion Tipo Sec Formato Long Null
1 NumLinea Cédigo de Linea. PK A INTEGER NO
IDENTITY
2 | NumPedido Numero de Pedido. FK M VARCHAR 06 NO
IdProducto Cédigo del Producto. M VARCHAR 10 NO
4 | NombreProducto Nombre del A VARCHAR | 255 NO
Producto.
5 DescripcionProducto Descripcién del E A VARCHAR | 255 NO
Producto.
6 CantidadProducto Cantidad del E A INTEGER 255 NO
Producto.
7 PrecioProducto Precio del Producto. E A DECIMAL NO
OBSERVACION:
Tipo Secuencia Formato Formato caréacter Formato
Numérico Fecha
PK Clave Primaria A Automatica | Integer C Char D Date
FK Clave Foranea M Manual S Small Integer VC Varchar DT Date
E Elemento de dato DC Decimal Time
M Money

Fuente: Investigacion Directa
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Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.

4.2.3.2. Disefio de Pantallas
Esta etapa del proyecto se presentara el detalle de las diferentes pantallas que

intervienen en el proceso del sistema de ventas.

Cuadro 20: Disefio de pantallas "Registro Cliente"

Instituto Superlor DISENO DE Péglna 1 de 2
[l !)) Bec;:?\?a!:')lg :fg PANTALLAS Fecha de elaboracion
e e Tecnologia
INTEGRANTE: Disefio E Implementacion De Una Web Como
PROYECTO: Tenempaguay Moncayo | Herramienta De Ventas, Que Ayude A Proveer El
Katherine Lucia Aumento De Las Ventas De La Empresa “Creaciones
Hierro y Acero”

DISENO HIERRO a ACERO

CLIENTE EMPLEADO MATERIALES PEDIDO

== o=
P B = A
El (L IENTE SE CONSTETO GOV EXTTO
ID Cliente: c=203
MNombre : | Dayana Denisse Apellido: Goya Gier
Cedula : |0oTTEE5423 Telefono : 0895545562
Direccién: Gusysguil-Sastion
Email : ddgoya@ito. u.e=c Estado :| Activo hd
Guardax | Editax | Eliminac | Limpiax | Consultax

— m

czo3 =r | 0STT655433 | 0OGE84SS rJa squil-

= = s | Astive
))n i sz gt dogoya@itb.adu i

Nombre Fisico: Registro de Cliente Nombre LAgico: Form_Cliente.aspx
Nombre del Objeto Nombre Campo Contenido

TxtldClt IdCliente Id del cliente

TxtNomClt NombCliente Nombre del cliente

TxtApeClt ApeCliente Apellido del cliente

TxtCiClt CedCliente Cédula del cliente

TXtTIFCIt TelefCliente Direccion del cliente

TxtDirClt DirCliente Teléfono del cliente
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TxtEmailClt Instituto sy EMmailCliente Email del cliente
Tecnoloqgico

XY Bolivaniano PISENO BE Pagina 2 de 2
PANTALLAS Fecha de elaboracion
INTEGRANTE: Disefio E Implementacion De Una Web Como Herramienta De
PROYECTO: Tenempaguay Moncayo Katherine | Ventas, Que Ayude A Proveer El Aumento De Las Ventas De
Lucia La Empresa “Creaciones Hierro y Acero”

DISENO HIERRO a8 ACERO

CLIEMNTE ERAPLEADO PMATERLALES

L L IENTE SE CONSLETO GO EXTTO

ID Cliente: 203

MNombre : | Dayana Denisse Apaellido : | Sova Giler
Cednla = |0o77sa5423 Telefono : 0gozs45582
Direccidn : | Suayaguil-Bastion
Email : | ddgoya@ito edu.ec Estado @ Activo -
Guardaxr | Editar | Eliminaxr | Timpiax | Consultax

S m

- | poTTessazz | cosssasses | SUEEEAUI- | oo cmith eduec | At
Cenisse Es=tion

Nombre Fisico: Registro de Cliente Nombre LAgico: Form_Cliente.aspx
Nombre del Objeto Nombre Campo Contenido

DdIEstadoClt EstCliente Estado activo o inactivo del cliente
BtnGuardar Guardar los datos del cliente
BtnConsultar Consulta los datos del cliente
BtnEditar Edita los datos del cliente
BtnLimpiar Limpiar los datos del cliente
BtnEliminar Eliminar los datos del cliente

DESCRIPCION: Esta pantalla permite registrar dentro del sistema web un cliente de Creaciones Hierro

y Acero. Todo dependera del acceso del cliente.

FRECUENCIA DE USO: Cada vez que se necesita registrar un nuevo cliente.

Fuente: Investigacion Directa

Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.
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Cuadro 21: Disefio de Pantallas "Registro Empleado”

Instituto Supenor

b Tecnoldgico
| Bollvarlano

de Tecnologla
¢ ENESCVT N.- 239

DISENO DE | P4ginalde 2

PANTALLAS Fecha de elaboracién

PROYECTO:

INTEGRANTE:
Tenempaguay
Katherine Lucia

Moncayo

Disefio E Implementacion De Una Web Como
Herramienta De Ventas, Que Ayude A Proveer El
Aumento De Las Ventas De La Empresa

“Creaciones Hierro y Acero”

DISENO HIERRO s ACERO

CLENTE

ERAPLEADO MATERLALES PEDIDO

)
= \1 ] -
-y =

Céeduala:
Direccidn:
Email:

Cargo :

B, FERFY A I¥D? SF CIONNSET T (X EXTTe
I Empleado:
Nombre :

=100
[r——
ossDsszETe

ST ——
kherempaguErEEE edu e

Recepcionisia

Apel 15 do : [Tenempaguay Moncayo

Te

1 & Fomo @ [0asi1osszT

Estado : | scows -

Editar

Eliminar |

Limpiar | chnaultar' |

ggggg
Recspaon

IrenempaguayEitE.adu.ec | A =

Nombre Fisico: Registro de Empleado

Nombre LAgico: Form_Empleado.aspx

Nombre del Objeto

Nombre Campo

Contenido

TxtIdEmp IdEmpleado Id del empleado

TxtNomEmp NombEmpleado Nombre del empleado

TxtApeEmp ApeEmpleado Apellido del empleado

TxtCIEmp CedEmpleado Cédula del empleado

TXtTIFEmMp TelefEmpleado Direccion del empleado

TxtDIrEmp DirEmpleado Teléfono del empleado

TxtEmailEmp EmailEmpleado Correo del empleado

DdlEstadoEmp EstEmpleado Estado activo o inactivo del empleado.
TxtCargo CargoEmpleado Cargo del empleado.

BtnGuardar Guardar los datos del empleado.
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DISENO DE | Pagina 2 de 2

Instituto Superior
0 b Tecnol OngCO
Bolivariano PANTALLAS Fecha de elaboracion

deTecnologla
de Registro SENESCYT N.- 2397

Disefio E Implementacion De Una Web Como
PROYECTO: INTEGRANTE: Herramienta De Ventas, Que Ayude A Proveer
Tenempaguay Moncayo | El Aumento De Las Ventas De La Empresa

Katherine Lucia “Creaciones Hierro y Acero”

DISENO HIERRO = ACERO

CUENTE EMPLEADC MATERLALES PEDADC FACTIURA

)

HF, P I AY? S CONSEAE T CEW EXTT
ID Empleado: | E100
Nomlbre @ Kathesne Lucia Ape]113ido : Tenempagusy Moncayo

Ceduala @ (0940552878 Telée fono : 095194821
Direccidn: Cursn-S=crec
Emaill : [khenempagusyiE@sb edu =c Estado : | Actvs -

Cargo : Recepcionisia

| Suardar Editaz Eliminar Timpiar Consultaxz |

--

T =y SATSEIETS = Cruran-
il RO E2STS osS1S4az =iy

E100 Katherine Lugis Hrenempaguay@itb.edu.ec | Ao Recspcicnist

Nombre Fisico: Registro de Empleado Nombre LAgico: Form_Empleado.aspx
Nombre del Objeto Nombre Campo Contenido

BtnConsultarE Consulta los datos del empleado.
BtnEditar Editar datos del empleado

BtnLimpiar Limpiar datos del empleado

BtnEliminar Eliminar datos del empleado

DESCRIPCION: Esta pantalla permite registrar dentro del sistema web un empleado de

Creaciones Hierro y Acero. Todo dependera del acceso del empleado.

FRECUENCIA DE USO: Cada vez que el empleado necesite registrar su comprar o datos.

Fuente: Investigacion Directa
Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia
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Cuadro 22: Disefio de Pantallas "Registro Materiales"

0 !D)Tecnolog
de Tecnologia

Instituto Superior
1CO
Bolivariano

de Registro SENESCYT N.- 2397

DISENO DE | Pagina 1 de 2

PANTALLAS Fecha de elaboracion

PROYECTO:

INTEGRANTE:
Tenempaguay  Moncayo

Katherine Lucia

Disefio E Implementacion De Una Web Como Herramienta De
Ventas, Que Ayude A Proveer El Aumento De Las Ventas De La

Empresa “Creaciones Hierro y Acero”

DISENO

CLIENMTE

HIERRO a8 ACERO

MATERIALES

EMPLEADC

PEDIDC

B MATERIAL

ID Material:

Descripcidn:

B0
Nombre : VARILLA DE ALUMIMNIC
DE 40X20X2MM

Precio|

Unitario:

Estado : | Activo

SE CONSHETO o EXTTO

Guardar | Editaxr |

Eliminacx | Limpiar| |[Consultax]

IdMaterial | MombMatesial D eschMaterial FrecioUMaterial | StckMaterial | EsthMatesial

URAIMIO | DE A0XZOXZMM | 10

[RELE] WARILLA DE AL

Nombre Fisico:

Registro de Materiales

Nombre LAgico: Form_Materiales.aspx

Nombre del Objeto Nombre Campo Contenido

TxtldMatr IdMaterial Id del material

TxtNomMatr NombMaterial Nombre del material

TxtDesc DescMaterial Descripcién del material

TxtPrecioU PrecioUMaterial Precio Venta del material
TxtStckMatr StckMaterial Stock del material

DdIEstadoMatr EstMaterial Estado activo o inactivo del material
BtnGuardar Guardar datos del material

BtnConsultar

Consultar datos del material

BtnEditar

Editar datos del material

Fuente:

Investigacion Directa

Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.
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Instituto Superior DISENO DE | Pagina 2 de 2
e b Tecnolégico
i BOd!lT\e'gg‘,gg;'lo PANTALLAS [ Fecha de elaboracién
INTEGRANTE: Disefio E Implementaciéon De Una Web Como

Tenempaguay Moncayo | Herramienta De Ventas, Que Ayude A Proveer
PROYECTO: Katherine Lucia El Aumento De Las Ventas De La Empresa
“Creaciones Hierro y Acero”

DISENO HIERRO s ACERO

CLIEMTE EMPLEADO MATERIALES PEDIDO

EL MATERTAI SE CONSULTO CGON EXTTO
ID Material : M302
MNombre : VARILLA DE ALUMIMNIC
Descripocidn : |DE 40X20X2M00

s 10 Stock: T

Unitario:
Estado: Active

| Guardar | Editar | Eliminar | Limpiar| Consultax]|

ldMaterial | MombMatesial DeschMaberial FrecioUMaterial | StckMaterial | Estbatesial

M202 VARILLA DE ALUMINIO | DE 40X20X2MM (10

Nombre Fisico: Registro de Materiales Nombre Logico:
Form_Materiales.aspx

Nombre del Objeto Nombre Campo | Contenido

BtnLimpiar Limpiar datos del material

BtnEliminar Eliminar datos del material

DESCRIPCION: Esta pantalla permite registrar dentro del sistema web los nuevos

materiales de Creaciones Hierro y Acero. Todo dependera de que los materiales lleguen

de manera eficiente.

FRECUENCIA DE USO: Cada vez que el empleado necesite registrar el material a usar.

Fuente: Investigacion Directa
Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.
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Cuadro 23: Disefio de Pantallas "Factura"

ith)

Codigo de Registre

Instituto Superior

Tecnologico
Bolivariano

de Tecnologla
SENESCYT N.- 2397

DISENO DE Pagina1de5

PANTALLAS  "Fecha de elaboracion

PROYECTO:

INTEGRANTE:

Tenempaguay Moncayo

Katherine Lucia

Disefio E Implementacién De Una Web Como
Herramienta De Ventas, Que Ayude A
Proveer EI Aumento De Las Ventas De La

Empresa “Creaciones Hierro y Acero”

DISENO HIERRO s ACERO

CLIENTE

EMIPLEADO

MATERIALES

PEDIDO

N® Pedido: P40
e
Fecha: 2EF11/2017 16:
EL PEDIDO SE CONSULTD oW EXTTD
Empleado : c202 Jardan Anibal
Cliente: E100 Katherine Lucia
Cedula 0956639021 Telefono : 0956794821
Direccidn: | Guayaquil-Morte Email : jamendez@itb.edu.ec
Cantidad
3 IUBC RECTANGULRAR = |DE 150 13 39
M303 WIGAS LATERRLES D AMEME 2 12 24
TOTAL: &3
Sub Total: 63
Iva: 7.56
Total a Pagar: 70,56
| Guardar | consultar Eliminar| Limpiar| Nueve | |

Nombre Fisico: Factura

Nombre Logico: Form_Factura.aspx

Nombre del Ob

jeto

Nombre Campo

Contenido

TxtNumPdo NumFactura Numero del Factura
TxtNumFct NumPedido Numero del Pedido
TxtFchFct FechFactura Fecha de la Factura
TxtldClt [dEmpl Id del Empleado
TxtNomClt NombreEmpl Nombre del Empleado
TxtldEmpleado IdCliente Id del Cliente
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FxtNomEmp NombreCliente Nombte-del-Cliente
™ __Instituto Superior DI SENGJBE‘ adlina 4de5
TxtCiClt b Tec[m» te Cédula del dliente
| Bolivariano PANTAIL I AS | Fecha de elaboracidn
TxtTelClt ..., 2cTe"TEe’fCliente Teléfono del|Cliente
TxtDirClt INTEGBiAQNiERte Disdbipedeiomngée Oieitaeion De Una Web
TRENHCKO: Tenempaglil@lieMencayo | ConEnkdgrernictitntee Ventas, Que Ayude A
.s'éﬁIQQIHL%J:A{C'a Breweo Iﬂa&umerpg@gé_gsd\éegtas De La
| !3) nanane BAREsE ASaci fers
B e'T!’E.!’.!E!‘O PP R R LS5 acion

DISENO HIERRO & ACERO

CLIENTE EMIPLEADO MATERIALES PEDIDO

N° Pedido: PaDo

|
ZE/112017 16:

N*® Factura:

Fecha:

ErL PEDIDY SE CONSTULTD (oW EXTTD
Empleado : | czoz2 Jordan Anibal
Cliente: E100 Katherine Lucia

Cedul a 0956629021

Telefono : 0956794821

Direccidn: Guayagquil-Norte Email :|jamendez@itb.edu.sc
Sulb Total: B2

_N Sub Total : B3 K
_N Total a Pa;:::: ?:z ]
l | CGuardar I Cunsult.a_d Eliminar I L:'u!;ia_tl Nuewo I | |

Txtlva lva

NSHBIRBAED: Factura A BRIy 8E 6 AR ctura. aspx

p

NSREYEH8l Objeto Nombre Campo B figtos de ta Factura

BtnConsuitar idProducto EBHR e BrRGE  Factra

Btntimpiar NombreProducto | NBMEe PRSIt

BtnEtmimar DescripcionProducto. Bééfft’fﬁc?ﬁ?’f‘&e}‘ﬁl’ﬁ‘d—u‘é‘l'“.“d

CantidadProducto. Cantidad del Prodi@ > de5
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| en
nstituto

i @“‘ﬁﬁé

instivurd BISGHProducto. | DI SERGoDMitari¢-delratigimboracion
cNologico
TxtSubTotal li ) IBEQ!#\EItarlano PAISUADIAAS
TXtIVa \-ﬁﬂﬁfﬁth"“t‘f\h‘?ﬂfa‘ NE "Jl‘,"—NG‘l?l_\gTa IVa
TxtTotalPagar INTEISRANTE. DisefQalFa pARRHEMEE K IU/de Una Web
PROYECTO:

elpaguay Moncayo BREERIGEREMIEN e iﬁ%{'?ﬂ’é@e Ayude A
rﬁg I,‘ﬁga Brovgey| Elndumento-De-Las VeBtas De La

de Tecnologia « . Fec a OraC|0n
Empresa “Creacipnes Hlerro y Acero”
HNTEGRANTE: DisefioE-tmptementacion De—tna—Web—C€omo

DISENO HIERRO s ACERO

CLIENTE EMIPLEADO MATERIALES PEDIDO FACTURA.

N® Pedido: P400
N® Factura: |

Fecha: 26/11/2017 16

Empleado : | c202
Cliente: E100
Cedul a 0956639021

Direccidn: Guayaguil-Nort

B PEDIDO SE CONSULTD CEW EXTID

Jordan Anibal

Katherime Lucia

Tel&efono : 0956794821

e Email @ jamendezi@itb edu.ec

Codioe lrroucie L loecorisoion L Centiaad lreecio lros
M301 TUBCD RECTAMNGULAR DE 150 X 50 2MM 3 13 33
M303 WIELAS LATERALE DE AMAME 2 iz 24
TOTAL: a3
Sub Total: =
Twa 7,56
Total a Pagar: 7O, 56
Sub Total: (]
Iwa: 756
N Total a Pagar: 70,56 _—
of aspx

Guardar | Consultar Eli

| Limpiar]| Nuevo | |

Noruu- C ucih Uujctu

NUTITOTC CUirpuu

CUITItCriTuyvu

NeinfYuevBisico: Factura

Noevaredctgizo: Form_Factura.aspx

NoRSTR fet ORI Sta panta

A parkiieeGeanpar |a faciukP8éaRigbra con sus materiales. Todo

Bieeadara de que el clients

> haya hecho un pedido.

Guardar datos de la Factura

BitnConsultar

Consultar rl::fnc de laFactura

Tooiou T

“ﬁRECUE‘NClA DE USO: C

da vez que el empleada

nece3|te realstrar SU comorar 0 datos

BtnLimpiar

Limpiar datos de la Factura

BtnEliminar

Eliminar datos de la Factura

BtnNuevo

Nueva Factura

DESCRIPCION: Esta pantalla permite realizar la factura de la obra con sus materiales. Todo dependera
de que el cliente haya hecho un pedido.
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FRECUENCIA DE USO: Cada vez que el empleado necesite registrar su comprar o datos.

Fuente: Investigacion Directa

Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.

Cuadro 24: Disefio de Pantallas "Pedido"

Instituto Superlor DISENO DE Pég'na l de 5
[ \@Tecm)'og'co PANTALLAS -
W ?9,!',;"?‘55390 Fecha de elaboracion
INTEGRANTE:

Disefio E Implementacion De Una Web Como

PROYECTO: Tenempaguay Moncayo | Herramienta De Ventas, Que Ayude A Proveer El

Katherine Lucia Aumento De Las Ventas De La Empresa

“Creaciones Hierro y Acero”

DISENO HIERRO a: ACERO

CLIEMTE EMPLEADO MATERLALES FACTURA

Pedido N* P00
Fecha

26,11 2017
Pedido Srrs

Empleado: ELOO Katherimne Luocia

Cliente: Czoz Jordan Anibal

L1
Cédula: 03566839021 Tel&fonoc: 0356794321

Direccidn: Cuayaguil -Horta Email : jamendezEitkh.ada. ec

Materiales:

Cantidad: 1 Praecio: | — AGREGAR

___

A0 TUBD RECTAMNGLULAR DE 150 3 50 = 2hA 13

M0 WIGAS LATERALES DE AR AME 2 12 24
Subtotal 63
I 756
Total 70,56

| Guardar Consultar Eliminar Nuewvo |

Nombre Fisico: Pedido Nombre Légico: Form_Pedido.aspx

Nombre del Objeto Nombre Campo Contenido
TxtPedidoN NumPedido

NUmero del Pedido
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TxtPedFech FechPedido Fecha del Pedido
TxtIdEmp [dEmpl Id del Empleado
TxtEmpl NombreEmpl Nombre del Empleado
TxtldClt IdCliente Id del Cliente
TxtNmbClt NombreCliente Nombre del Cliente
TxtCiClt CedCliente Cédula del Cliente
TxtTelefClt TelefCliente Teléfono del Cliente
TxtDirClt DirCliente Direccion del Cliente
TxtEmailClt EmailCliente Email del Cliente.

Fuente: Investigacion Directa

Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.
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| BodllTvarllano PANTALLAS ['Fecha de
e lecnologia

Cédigo de Registro SENESCYT N.- 2397

Instituto Superior DISENO DE Pég|na 2 de 5
9 !))Tecnolo_glco

elaboracion

INTEGRANTE: Disefio E Implementacion De Una Web
PROYECTO: Tenempaguay Como Herramienta De Ventas, Que Ayude
Moncayo Katherine | A Proveer El Aumento De Las Ventas De

Lucia La Empresa “Creaciones Hierro y Acero”

DISENO HIERRO = ACERO

CLIENTE EMPLEADO MATERIALES PEDIDO FACTURA
Pedido HN® PaoD
Fpemmo Z26/11 /72017
B, PEOFA SE cPONSTTE. TV rdv EXTFTe
Empleado: E100 Fatherine Lucia ———--
Cliente: |Czoz Jordan Anibal ———--
Cédula: 0956639021 Telefono: 0356734821
Direccidn: Guayacgmil-Horte Email: | jamende=zcith.eda.ec
Materiales:
Cantidad: 1 Precio: —_ ACREGAR
301 GLILAR S0 ¥ 50 ¥ 2hkA 3 13 =9
Subtotal &3
T 7.56
Total 70,56
Guardar Cccnsu_'l_tar:i Eliminar Hurenwro
Nombre Fisico: Pedido Nombre Logico: Form_Pedido.aspx
Nombre del Objeto Nombre Campo Contenido
IdProducto Cadigo del Producto.
NombreProducto Nombre del Producto.

DescripcionProducto | Descripcion del Producto.

CantidadProducto. Cantidad del Producto.

Fuente: Investigacion Directa
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PrecioProducto.

Precio Unitario del Producto

TxtSubTotal Subtotal

Txtlva Iva

TxtTotalPagar Total a pagar del pedido.
BtnGuardar Guardar datos del pedido.

BtnConsultar

Consultar datos del pedido.

BtnLimpiar

Limpiar datos del pedido.

Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.
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Instituto Superior DlSENO DE Pé.glna 3de3
. b Tecnoloégico
| Bolivariano PANTALLAS Fecha de

de Tecnologia
Caodige de Registrao SENESCYT N.- 2397

elaboracion

INTEGRANTE: Disefio E Implementacion De Una Web Como
Herramienta De Ventas, Que Ayude A Proveer El

Aumento De Las Ventas De La Empresa “Creaciones

PROYECTO: Tenempaguay Moncayo

Katherine Lucia
Hierro y Acero”

DISENO HIERRO a: ACERO

CLIEMNTE EMPLEADC MATERLALES FACTLUIRA

. ~ Pedido N* Pa00
- ¥
- :zdido Z26/11 /2017
. PEDID SE CONSTE T W EXTTO
Empleado: E100 HKatherine Lucia ————-
Cliente: C20z2 Jordan Anibal ——---
Céadula: 0956639021 Tel&fono: 0356734821

Direccicn: Guayaguil-Horte Email: |[JjamendezEith_ edon_ec

Materiales:

Cantidad: 1 Precio: —_ ACGREGAR

Subtotal &3
WA 7.6
Total 70,56
| Guardar Cﬂnsu_‘ltarl Eliminar NMuewo
Nombre Fisico: Pedido Nombre Légico: Form_Pedido.aspx
Nombre del Objeto Nombre Campo Contenido
BtnEliminar Eliminar datos del pedido.
BtnNuevo Nueva Factura

DESCRIPCION: Esta pantalla permite registrar un pedido que posteriormente el cliente haya requerido.

FRECUENCIA DE USO: Cada vez que el empleado necesite registrar su comprar o datos.

Fuente: Investigacién Directa

Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.
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4.2.3. Plan de Cddigo.
Cuadro 25: Plan de Cédigo "Tablas Maestras"

CLIENTE

Tabla Numero Resultado
Cliente 100 C100
EMPLEADO

Tabla Numero Resultado
Empleado 200 E200
MATERIAL

Tabla Numero Resultado
Materiales 300 M300

Cuadro 26: Plan de Cédigo "Tablas Transaccionales"

CABECERA_PEDIDO

Tabla Numero Resultado
Cabecera_Pedido 400 P400
DETALLE_PEDIDO

Tabla Numero Resultado
Detalle_Pedido Auto incrementable 400 400
CABECERA_FACTURA

Tabla Numero Resultado
Cabecera_Factura 400 F400

DETALLE_FACTURA
Tabla Numero Resultado
Detalle_Factura Auto incrementable 400 400
Fuente: Investigacion Directa

Elaborado por: Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia.
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CONCLUSIONES

La implementacion del Sistema Web mencionado anteriormente influyo
de manera positiva en la automatizacion del proceso de ventas ya se
definio los requisitos del sistema referente a las necesidades

detectadas y/o requeridas por el empleado.

Las empresas deben entender la importancia de toda la informacién
posible a sus clientes tales como son estos datos personales,
necesidades o consultas para asi manejarlos en una ventaja

competitiva a la hora del segmento en el mercado.
Se puede decir que el conocimiento del conjunto de herramientas y

procesos van a permitir explotar de una manera adecuada estos datos

como integracion con todos los procesos en la empresa.
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RECOMENDACIONES

Es muy importante la interaccion que se lleve con el empleado que
realizara el uso del Sitio Web, para asi lograr un buen desarrollo del

proceso de ventas.

Antes de poner en marcha el Sistema Web, se debe contar con un
computador (servidor) que pueda cubrir las necesidades de todos los
usuarios (empleados) ademés de contar con la suficiente cantidad y

velocidad de memoria, capacidad de almacenamiento.

Es recomendable la instalacién del gestor de Base de Datos y
configurar las conexiones concurrentes. Ademas se debe de garantizar

el funcionamiento continuo del servidor
Se debe tener en cuentas que es necesario la actualizacion y

preparacion en el manejo del Sistema Aplicado, por parte de los

usuarios pertenecientes a la Empresa.
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ANEXOS

FHS s Project Repositorio - Microsoft Project HERRAMIENTAS DE DIAGRAMA DE GANTT 7 - 8 %
TAREA  RECURSO ~ CREARUNINFORME ~ PROVECTO  VISTA  Team FORMATO 1. Jordan Mendz - & x
Modo Nombres de los 18 jul 17 25 jul 1ago -
@ i . Nombredetarea ~ | Duracién + Comienzo = Fin ~ ~ | recursos ~ M X 1V S D L|M X1 VS D LM s D
1 | E 4 TOTAL DE PROYECTO |135,88 dias sdb150717  lun271117
2 - 4 CAPITULO 1. EL PROBLEMA 35 dias sab150717  sib190817
3 - 4 Planteamiento del problema 15 dias sab150717  dom 300717 1
4 Ubicacion del problemaenun  5dias 5ab150717  jue200717
contexto l
5 - Situacién del conflicto 5 dias jue200717 mar250717 4 il
6 5 Delimitacién del Problema 5 dias mar250717  dom300717 5
7 - 4 Variables de investigacion 6dias dom 300717 sdb50817 i—l
8 - Vvariable independiente 3dias dom300717 mié20817 6 il
9 - Variable dependiente 2 dias mié20817  sab50817 8
E 10 - 4 Objetivos 6dias sab50817 vie 110817 %
% n - Objetivos generales 3 dias sab 50817 mar80817 9
w1 - Objetivos especificos 3dias marg0817  viell0s17 11
g n - # Justificacion 8dias viel10817  sab190817
S u - Conveniencia 2dias vie110817  dom130817 12
2 - Relevancia Social 2dias dom130817 mar150817 14
BT - Implicaciones Practicas 2dias marl50817 juel70817 15
7 = Utilidad Metodoldgica 2dias juel70817  sab130817 16
18 L 4 REVISION DE CASOS DE USO 6,88dias  mar120917  lun180917
Caso de uso para el administrador 2 dias marl20917 juel40917 17
20 Caso de uso para el empleado 2dias jue140917  sab160917 19
21 Caso de uso para el cliente 2dias sab160917  lun180317 20
2  CORRECCION DE CASO DEUSO Y 4dias lun180917  vie 220917
REVISION DE DIAGRAMA DE CLASE
23 - Revisién y aprobacion de casode  2dias lun 180917 200917 21
usa
24 - Diagrama de clase para |a estructura 2 dias mié200917 vie220917 23 -
del sistema —

A NUEVAS TAREAS ; PROGRAWADA MANUALMENTE

CIGH

TAREA

Medo
de

[i]

-

A

-
-
-
-
-
-
-
-

DIAGRAMA DE GANTT

-
-
-

-
-
-
-
-

Aa

Project_Repositorio - Microsoft Project

RECURSO CREAR UN INFORME PROYECTO VISTA
~ Nombre de tarea ~ Duracién
4 CORRECCION DE DIAGRAMA DE CLASE 3 dias
Y REVISION DE MODELOS DE DATOS
Revision y aprobacion de diagrama 1 dia
de actividad
Modelamiento de datos que se 2dias
usaran en el sistema
4 CAPITULO 2. MARCO TEORICO 23 dias
< Fundamentacion teorica 8dias
Antecedentes historicos 4dias
Antecedentes referenciales 4dias
« Fundamentacion legal 3 dias
Articulos referenciales 3dias
4 Metodologia de desarrollo 3 dias
Metodologia Iconix 3dias
4 Bases teoricas 6dias
Lenguajes de programacion 3dias
Bases de datos 3 dias
4 Variables de investigacion 2dias
Variable dependiente 1dia
Variable independiente 1dia
4 Definiciones conceptuales 1dia
Investigacién de significados  1dlia
4 CAPITULO 3. METODOLOGIA 5 dias
Disefio de la investigacion 0dias
Pasos o procedimientos de la odias
investigacion
Aruitectura del sistema 0dias
Metodologia de investigacion 0dias

HERRAMIENTAS DE DIAGRAMA DE GANTT

Team

Comienzo

vie 220917

vie 220917

sab 230917

lun 250917
lun 2509 17
lun250917
290917
mar 31017
mar 31017
vie 61017
vie 61017
lun91017
lun91017
jue121017
dom 15 10 17
dom 151017
lun 161017
mar17 10 17
mar 171017
mié 181017
mié 181017
mié 181017

mié 181017
mi€ 181017

FORMATO

Fin

lun 250917

séb 230917

lun 250917

mié 181017
mar 31017
vie290917
mar 31017
vie61017
vie 61017
lun9 10 17
lun91017
dom 151017
jue 121017
dom 151017
mar 171017
lun 161017
mar 171017
mié 1810 17
181017
lun 23 10 17
181017
181017

mié 181017
181017

?

4. Jordan Mendz -

18 jul 17
M X J V5 DL

25 jul
M X ) VS

1ago
MoX )

Nombres de los
DL

recursos

24

26

27
30

31

33

35
37

8
a0

41

43

a6
a7
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DIAGRAMA DE GANTT

H

- = Project_Repositorio - Microsoft Project
TAREA  RECURSO ~ CREARUNINFORME ~ PROYECTO  VISTA
Mado
@ e . Nombredetares - Duracién
- 4 Tecnica de investigacion Sdias
Fase preliminar 1dia
Diagrama Ishikawa (Causa y 1dia
Efecto)
- Actores y Roles 1dia
- Diagrama de casos de usa 1dia
- Especificaciones De Caso De Use  1dia
4 CAPITULO 4. PROPUESTA 8dias
- Introduccién 0dias
= Tema 0 dias
- 4 Estudio de factibilidad 3 dias
- Factibilidad operativa 1dia
- Factibilidad técnica 1dia
- Factibilidad economica 1dia
- 4 Fase de disefio 5dias
- Diagrama de clase 1dia
- Diagrama de actividades 1dia
- Modelo entidad relacion 1dia
Diccionario de datos 1dia
- efio de pantallas 1dia
- 4 DISENO DE PANTALLA, BOTONES E 23 dias
INGRESO DE DATOS
- Mejorar disefio de las pantallas 8 dias
- Mejorar disefio de los botones 8dias
Ingresar datos a tablas maestras 7 dias
4 PLAN DE CODIGO, MEJORAR 4dias
REDACCION EN EL DOCUEMNTO
Olan Aa rrdinn nars lac tahlac 2 dize

A NUEVAS TAREAS : PROGRAMADA MANUALMENTE

HERRAMIENTAS DE DIAGRAMA DE GANTT

Team

Comienze

mi€ 181017
mié 181017
juel191017

vie 201017
s4b 211017
dom221017
lun231017
lun 221017
lun231017
lun 221017
lun231017
mar 241017
mié 251017
jue 261017
jue 261017
vie 271017
s4b 281017
dom291017
un 301017
mar 311017

mar 311017
mig§1117

jue 161117
jue 231117

ha21117

FORMATO

Fin -
lun 231017
jue 191017
vie 201017

54b211017
dom 221017
lun 231017
mar 311017
lun 231017
lun 231017
jue 261017
mar241017
mié 251017
Jue 261017
mar 311017
vie271017
sib 281017
dom 291017
1un 301017
mar 311017
jue 231117

mié 81117
Jue 161117
jue 231117
lun 271117

€5h251117

Predecesoras

Mombres de los
recursos

18jul 17

M

v

J

H

? - @ X
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25jul17 1age -
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B B B B 8 -——*—+
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DIAGRAMA DE GANTT

H

©- = Project_Repositorio - Micrasoft Project
TAREA  RECURSO ~ CREARUNINFORME ~ PROYECTO  VISTA
Modo
@ e . Nombredetares -~ Duracién
- 4 Estudio de factibilidad 3 dias
- Factibilidad operativa 1dia
- Factibilidad técnica 1dia
- Factibilidad economica 1dia
- 4 Fase de disefio 5dias
- Diagrama de clase 1dia
- Diagrama de actividades 1dia
- Modelo entidad relacion 1dia
Diccionario de datos 1dia
efio de pantallas 1dia
4 DISENO DE PANTALLA, BOTONES E 23 dias
INGRESO DE DATOS
- Mejorar disefio de las pantallas 8 dias
- Mejorar disefio de los botones 8dias
Ingresar datos a tablas maestras 7 dias
 PLAN DE CODIGO, MEJORAR 4dias
REDACCION EN EL DOCUEMNTO
Plan de codigo para las tablas 2 dias
maestras
- Ortografiay gramatica en el 2dias
documento

HERRAMIENTAS DE DIAGRAMA DE GANTT

Team

Comienzo
lun 221017
lun231017
mar 241017
mié 251017
jue 261017
jue 261017
vie 271017
s4b 281017
dom291017
1un 301017
mar 311017

mar 311017
mig 81117

jue 161117
jue231117

jue231117

sdb251117

FORMATO

Fin -
jue 261017
mar 241017
mié 251017
jue 261017
mar 311017
vie 271017
sib 281017
dom 291017
lun 301017
mar 311017
jue 231117

mié 81117
jue 161117
jue 231117
lun 27 1117
sdb251117

lun 271117
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LAUSULA DE AUTORIZACION PARA LA PUBLICACION DE TRABAJOS DE
TITULACION

Yo, Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia en calidad de autor(a) con los derechos

patrimoniales del presente trabajo de titulacién sobre el Disefio e Implementacion

de una Pagina Web como Herramienta de Venta, que ayude a proveer el aumento

de las Ventas de la Empresa Creaciones Hierro y Acero de la modalidad de

Presencial realizado en el Instituto Superior Tecnolégico Bolivariano de Tecnologia
como parte de la culminacion de los estudios en la carrera de Tecnologia en
Administracion de Sistema, de conformidad con el Art. 114 del CODIGO
ORGANICO DE LA ECONOMIA SOCIAL DE LOS CONOCIMIENTOS,
CREATIVIDAD E INNOVACION reconozco a favor de la institucion una licencia

gratuita, intransferible y no exclusiva para el uso no comercial del mencionado

trabajo de titulacién, con fines estrictamente académicos.

Asimismo, autorizo/autorizamos al Instituto Superior Tecnolégico Bolivariano de
Tecnologia para que digitalice y publique dicho trabajo de titulacién en el
repositorio virtual de la institucion, de conformidad a lo dispuesto en el Arf. 144 de
la LEY ORGANICA DE EDUCACION SUPERIOR.

Tenempaguay Moncayo Katherine Lucia

Nombre y Apellidos del Autor

No. de cedula: 0940662976

Nota: La presente clausula de autorizacién, con el correspondiente reconocimiento de firma se
adjuntaré al original del trabajo de titulacién como una péagina preliminar mas



